Les étapes du pré-démarrage d’entreprise

Promoteur

v

Caractéristiques entrepreneuriales

Compétences

- liées a la gestion

- liées au domaine choisi
Réseau de contacts
Contexte

- priorité de vie

- temps a investir
Mise de fonds

- 25% du codt de projet

Idée

Une bonne idée...

- Novatrice

- Réaliste

- Répond a un besoin

BESOINS

Bien connaitre sa
concurrence
pour définir...

Comment est-ce mon
produit et/ou service
répond aux besoins
du marché auxquels
la concurrence
ne répond pas ?

Marché

A 4

Partiellement
satisfait

A 4

.| Clientéle potentielle
| - est-elle suffisante ?

- est-elle intéressée ?

Concurrence directe

Concurrence
indirecte

Positionnement

A 4

Affiner le concept

A 4

.| Fixation des prix

Analyse marketing

Equipements

Ressources

A 4

Evaluation des

A

humaines

besoins

Locaux et permis

Analyse financiére

A\ 4

Evaluation du
financement

/

DEMARRAGE

A\ 4

Plan publicitaire

- Frais de démarrage
- Prévisions financieres

sur 3 ans

(revenus vs dépenses)

Recherche du
financement

A



